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営業段階のリスクマップ
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スコ－プスコ－プ 6 ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○

11.産業の評価 4 ○ ○ △ △ △ △ － － －

12.企業の評価 2 ○ ○ △ △ △ △ － － －

13.部門の評価 7 ○ ○ △ △ △ ○ － － －

14.意思決定者の

評価
4 ○ ○ △ △ － ○ － ○ －

15.案件実施体制

の評価
2 ○ ○ △ △ － ○ △ ○ －

16.窓口の評価 1 ○ ○ △ △ △ △ △ △ －

発
注
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17 元請けの評価 2 ○ ○ △ △ － ○ △ ○ －

21.案件の確定度 3 △ ○ △ ○ △ ○ △ ○ △

22.案件の難易度 15 △ ○ △ ○ △ ○ △ ○ △

23.納期・費用 8 △ ○ ○ ○ △ ○ ○ ○ ○

案
件

24.成果の品質 2 △ ○ △ ○ △ ○ △ ○ △

31.社内体制確保 8 △ ○ ○ ○ ○ － － － －

32.共同作業者

体制確保
1 △ ○ ○ ○ ○ △ － △ －

受
注
側

33.協力会社体制

確保
9 ○ ○ ○ ○ ○ － － － －
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