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営業のリスクチェックリスト

当チェックリストは、大項目ごとに以下の区分で、チェックの要否を指定しているので該当分のチェックを行う。

○は必須、△は状況により実施

Ａ：要件定義・外部設計を含む工程の請負い契約の場合

Ｂ：要件定義・外部設計を含む工程の（準）委任契約の場合

Ｃ：内部設計以降の工程の請負い契約の場合

Ｄ：内部設計以降の工程の（準）委任契約の場合

0 1 2 3 4

総計 20 15 21 9 9

小計 2 1 1 1 1

0 内部設計から結合テストまでの範囲内

1

2 外部設計から総合テストまでの範囲内

3

4 要件定義から移行・教育までの範囲内

0 なし

1 製造のみ

2 外部設計のみ、または内部設計から結合テストまで

3 要件定義のみ、または外部設計から総合テストまで

4 要件定義から運用テストまで

0 元請けである

1

2 ２次請けであるが直接利用部門に接触できる

3

4 ２次請けで元請け経由でないと直接利用部門に接触できない

0 ソフト開発のみである

1

2 パッケージ等を含むソフト部分の完成責任を負う

3

4 ソフト・ハード・ネットワークまでを含む

0 １０人月未満である

1

2 １００人月未満である

3

4 １０００人月以上である

0 総工数平方根の２倍以上の納期である

1

2 総工数平方根の納期である（１００人月なら１０月）

3

4 総工数平方根の半分以下の納期である
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スコープ 2 1 1 1 1

１１．産業の評価 1 2 1

１２．企業の評価 1 1

発注側 １３．部門の評価 2 1 2 1 1

１４、意思決定者の評価 2 1 1

１５．案件実施体制の評価 1 1

１６．窓口の評価 1

１７．元請けの評価 1 1

２１．案件の確定度 1 1 1

案件 ２２．案件の難易度 5 5 3 2

２３．納期・費用 2 1 2 2 1

２４．成果の品質 1 1

３１．社内体制確保 2 2 2 1 1

受注側 ３２．共同作業者体制確保 1

３３．協力会社体制確保 2 3 1 2 1

合計 20 15 21 9 9

営業段階のリスクチェックリスト 合計の比率

0
27%

1
20%

2
29%

3
12%

4
12%
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スコープ

１１．産業の評価

１２．企業の評価

１３．部門の評価

１４、意思決定者の評価

１５．案件実施体制の評価

１６．窓口の評価

１７．元請けの評価２１．案件の確定度

２２．案件の難易度

２３．納期・費用

２４．成果の品質

３１．社内体制確保

３２．共同作業者体制確保

３３．協力会社体制確保

【集約表】
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